
Formation continue : Plongez au cœur de l’innovation sur DEP
MeshWorks, LS-DYNA, sur la simulation numérique en général et les
techniques de commerce.

Sport & Vitalité : Dans notre équipe, la passion pour le sport est
omniprésente. De la course à pied au wakeboard, en passant par le
Padel, nous aimons nous dépasser autant au travail qu'en dehors.

Cohésion : Du séminaire, à nos week-ends au ski, à la « Dynaspool »,
en passant par nos soirées, chaque moment renforce notre solidarité.
Chez nous, un simple déménagement devient une occasion de
renforcer nos liens.

Culture : "Dynas+ un jour, Dynas+ toujours !" Ce n'est pas juste une
phrase, c'est une réalité. Vous rejoignez plus qu'une entreprise : une
famille.

Localisation : Toulouse (possibilité de télétravail partiel)

DEP Europe, pilier du groupe Dynas+, est à l'avant-garde de la simulation
numérique. Nous sommes fiers d'être le Centre Technique Européen de
DEP MeshWorks, portant l'innovation à son paroxysme. En nous
rejoignant, vous n'êtes pas seulement un employé, mais un acteur
principal de notre aventure ambitieuse.

VOTRE ENVIRONNEMENT 

www.depeurope.com 

VOS MISSIONS

Impulsez et développez activement la distribution du logiciel DEP MeshWorks en France
et en Europe.
Chiffrez, élaborez des propositions commerciales, et présentez notre offre avec clarté,
tant en interne qu'en externe.

Planifiez et réalisez les benchmarks et POC, en étroite collaboration avec nos ingénieurs.
Assurez-vous du respect des délais, supervisez la répartition des tâches et vérifiez la
conformité des travaux aux exigences technologiques.
Gérez les problématiques qui surgissent, en garantissant une communication fluide avec
la maîtrise d'ouvrage et d'autres intervenants externes (clients et éditeur).

Devenez notre référent technique DEP MeshWorks : conseillez nos ingénieurs,assurez
une veille technico-réglementaire et apportez des solutions aux challenges techniques.
Supportez notre équipe commerciale en établissant des relations robustes avec nos
clients et en proposant des solutions technico-économiques adaptées à leurs besoins.

Organisez et dispensez des formations enrichissantes pour nos équipes internes et pour
nos clients, favorisant ainsi la montée en compétence de tous.
Contribuez activement au support technique, en apportant votre expertise et en
répondant aux interrogations spécifiques de nos clients.

Développement :

Management & Coordination :

Expertise & Support :

Formation & Transfert de Compétences :

Ingénieur Avant-Vente
en Simulation Numérique H/F

RÉF: ANC/ME/DI/D/23/0001



Travail d'équipe & Solidarité
Communication & Écoute active
Orientation client : Satisfaire le client est votre priorité.
Résolution de problèmes : Vous transformez les obstacles en solutions.
Capacité d'apprentissage : Votre curiosité n'a pas de limites.

Diplôme d'ingénieur en mécanique ou simulation numérique (BAC +5)
Compétences sur DEP MeshWorks, ANSA ou HyperWorks.
Une expérience avec d'autres logiciels de simulation tels que LS-DYNA, ABAQUS, NASTRAN,
ANSYS, est un plus.
Maîtrise du français et de l'anglais professionnel. Tout autre langue est un plus.

Expérience : Au minimum 2 ans sur un poste à forte composante en simulation numérique

Soft Skills :

Hard Skills :

Matthieu SEULIN hr@depeurope.com + 33 5 61 44 54 98

Dynas+ Engineering Products - Europe

DEP MeshWorks Europe | Dynas+ Engineering Products

@dynasplusgroup

Chez DEP Europe, nous valorisons le potentiel autant que l'expérience. Intégrez une équipe où
l'aventure professionnelle se vit avec passion et solidarité. Vous ne cochez pas toutes les cases ? Si
vous brûlez d'envie d'apprendre et de progresser, lancez-vous ! Chez DEP Europe, le potentiel prime
sur l'expérience.

POURQUOI DEP EUROPE ?

PROFIL RECHERCHÉ


